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In questo corso
mostriamo come
definire budget di tempi
per i clienti, che ci
permetteranno di
evitare i clienti
sottocosto, gestire
meglio le richieste di
sconto e valorizzare
correttamente gli extra.

Parleremo di

Sede dell’Ordine dei Dottori Commercialisti
e degli Esperti Contabili di Bergamo

Rotonda dei Mille n. 1 – 24122 Bergamo

17 marzo 2026
dalle 14:00 alle 16:00

Consulente Strategico per Studi
Professionali e Aziende.
Specializzato nella pianificazione
di percorsi di crescita e
miglioramento per garantire agli
studi professionali aumento di
margini e clienti. 

Lorenzo Barbieri


