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Parleremo di

Oggi, affidarsi solo al passaparola non
basta piu: serve un sistema che generi
nuove opportunita in modo costante e
misurabile. In questo corso vedremo
come costruire un processo di
visibilita e acquisizione contatti
efficace, capace di attrarre clienti
qualificati e di trasformare la presenza
online in un canale di sviluppo.
Scopriremo come scegliere i
contenuti giusti, impostare azioni di
comunicazione che portano risultatie
applicare strategie concrete, senza
dover “fare il venditore”.

8 aprile 2026
dalle 15:00 alle 17:00

Camilla Gastaldi

Consulente in Sviluppo
Commerciale e Marketing per
Studi Professionali.
Specializzata in strategie di
crescita e comunicazione per un
efficace approccio
all’acquisizione e gestione dei
clienti.
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https://www.bdmassociati.it/eventi/come-strutturare-un-processo-di-acquisizione-clienti-efficace-08-04-2026?utmsource=odcecasti

