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La Gestione
del Cliente: 
preventivi, sconti e
richieste extra
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In questo corso mostriamo
come definire budget di tempi
per i clienti, che ci
permetteranno di evitare i
clienti sottocosto, gestire
meglio le richieste di sconto e
valorizzare correttamente gli
extra.

Parleremo di

E-learning gratuito

6 maggio 2026
dalle 15:00 alle 17:00

Consulente Strategico per Studi
Professionali e Aziende, Founding
Partner di BDM Associati.
Specializzato nella pianificazione
di percorsi di crescita e
miglioramento per garantire agli
studi professionali aumento di
margini e clienti. Autore di articoli
e libri specialistici del settore
(Ratio Quotidiano). Docente per
eventi accreditati presso gli
Ordini Professionali e del Master
di Euroconference.

Lorenzo Losi

https://bdmassociati29719.activehosted.com/f/2171

