
                                                                                      
 

 

Percorso DECISION LAB  
allenamento professionale su casi reali 

 
“ORGANIZZARE E SVILUPPARE lo studio 

professionale” 

 
venerdì 16 ottobre 2026 

 
dalle ore 18,00 alle ore 20,00 

 
c/o sede ODCEC di Lanciano - Via Nazionale   

66030 Santa Maria Imbaro (CH) 
 
 

PROGRAMMA 
 

Introduzione e saluti:  
Dott. Ermando Bozza 
Presidente dell’Odcec di Lanciano 
 
Relatore:  
Dott. Nicola Lucido 
Dottore commercialista Revisore legale Consulente aziendale in 
pianificazione e controllo di Gestione organizzazione aziendale e adeguati 
assetti risanamento aziendale 
 
 
Presentazione 
la gestione di uno studio professionale richiede competenze che vanno oltre la 
semplice eccellenza tecnica, per questo diventa fondamentale saper governare 
la struttura interna e guidare lo sviluppo del business sul mercato. 
L’incontro tende ad offre ai professionisti gli strumenti pratici e metodologici per 
trasformare lo studio in un'organizzazione efficiente, orientata al cliente e ad alta 
redditività. 
 
 
 
 
 



                                                                                      

 
Obiettivi 
Al termine dell'incontro i partecipanti sapranno: 
 
o Mappare la tua realtà: Individuare con lucidità punti di forza e criticità 

dello studio per definire una strategia di crescita chiari. 
o Valorizzare le risorse: Ottimizzare l'organizzazione del personale, delle 

attività quotidiane e dei flussi di lavoro. 
o Massimizzare i profitti: Misurare la reale redditività di ogni cliente e 

area di attività per eliminare gli sprechi e focalizzarsi sui servizi a maggior 
valore. 

  
 
Programma 
ORGANIZZARE E GOVERNARE LO STUDIO 

 Analizzare lo studio: punti di forza, criticità e obiettivi 
 Conoscere e segmentare il portafoglio clienti 
 Organizzare persone, attività e processi dello studio 

 
SVILUPPARE SERVIZI E REDDITIVITÀ 

 Individuare i bisogni del cliente e le opportunità di nuovi servizi 
 Costruire e gestire il catalogo dei servizi: dalla proposta all’erogazione 
 Misurare la redditività di clienti, aree di attività e servizi professionali 

 
La partecipazione permette di maturare fino a 2 CFP validi ai fini della FPC dei 
Dottori Commercialisti e degli Esperti Contabili nelle materie obbligatorie di 
deontologia. 
 

codice CNDCEC: B.1.1 

 


