
fornire alcune chiavi di lettura di come oggi lo
Studio “gestisce” il cliente;
aiutare ad individuare quando gli obiettivi del
personale non sono allineati con gli obiettivi del
titolare, e come riallinearli;
illustrare come evitare che il cliente se ne
approfitti;
formare i Professionisti su come affrontare il
discorso economico con il cliente;
indicare come intercettare e utilizzare
commercialmente le prestazioni;
mostrare come mappare la clientela dello studio.

IL CORSO SI OCCUPERÀ DI:

LA GESTIONE CONSAPEVOLE DEI TEMPI
DELLO STUDIO PER FAR DECOLLARE LA

PRODUTTIVITÀ
W E B I N A R  L I V E  G R A T U I T O

Il webinar si  terrà su
WebinarJam. Per partecipare

non è necessario scaricare
alcun programma, sarà

sufficiente cliccare sul link
fornito via mail.

ISCRIZIONE E ACCREDITAMENTO
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Ai Commercialisti si
riconoscono n. 2 Crediti

Formativi validi ai fini della
Formazione Continua

Obbligatoria. Mat. B.2.9

Per l'iscrizione
 

REGISTRARSI QUI

Consulente BDM,
esperto in sistemi di pianificazione

e controllo presso Studi
Professionali

https://www.bdmassociati.it/eventi/gestione-tempi-07-06-21/

