
Programma

 La falsa paura della perdita dei clienti: come gestire la

relazione commerciale con assertività

 Misurare e valorizzare il proprio lavoro

 Riconoscere i clienti ad alto impatto negativo

 Comunicare meglio il valore ai clienti

Il valore del tuo
lavoro conta

Superare la paura di
adeguare le tariffe
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Relatori: Dott. Giorgio Miurin Analista e consulente in organizzazione,
sistemi di controllo, sviluppo e coach per Studi professionali e PMI

WEBINAR GRATUITO
13/10/2025

DALLE ORE 14,30 ALLE 16,30

L'evento è in corso di
accreditamento al CNDCEC per 2 cfp


