
 

 

 

 

CORSO DELLA LINGUA INGLESE 

“WORKING TOGETHER WITH ARTIFICIAL INTELLIGENCES 

L'intelligenza Artificiale al servizio del Commercialista” 

Livello C1 avanzato  
Date: 02/10, 09/10, 16/10, 23/10, 30/10, 06/11, 13/11, 20/11, /27/11/ 04/12/2025 dalle ore 

14:30 alle ore 16:30 

Sede dell’Ordine dei Dottori Commercialisti e degli Esperti Contabili Bergamo 

Rotonda dei Mille, 1 

 

   *        *        * 

Docente:  

David Tagart Del Re   

 

Presentazione: 

Il corso ha una durata di 20 ore, suddivise in 10 sezioni da 2 ore ciascuna. 

È rivolto principalmente a professionisti interessati a scoprire l’importanza dell’Intelligenza Artificiale come 

strumento e potente alleato nella propria attività, nonché come supporto per ridefinire la professione del 

commercialista, consentendo di offrire servizi più efficienti ed efficaci ai propri clienti. 

Per partecipare alle attività è richiesto un livello minimo di conoscenza della lingua inglese pari al livello 

B2. 

 

Programma del corso: 

DATA ATTIVITA’ 

1ª lezione 02/10/2025 Comparative analysis of the operational modalities of AIs: A: 

ChatGPT (various versions), Gemini, Claude, Perplexity. 

 

2ª lezione 09/10/2025 AI in communication management (emails, phone calls). *AI-powered call 

summarization and information retrieval. 

3ª lezione 16/10/2025 Preparing, organizing and managing meetings with the support of AI 

4ª lezione 23/10/2025 Accelerating routine tasks with AI (invoice processing, tax return preparation, 

etc.). 

5ª lezione 30/10/2025 Strategic and Advisory Skills **Enhancing tax consultancy and financial 

forecasting, including the evaluation of future scenarios and decision-making based 

on strengths, weaknesses, opportunities, and threats (SWOT analysis). 

6ª lezione 06/11/2025 Key Soft Skills for the AI Era Emphasis on adaptability, critical thinking, 

emotional intelligence, and problem-solving abilities. 

7ª lezione 13/11/2025 Identifying New Markets with AI Market analysis and trend prediction using AI, 

customer segmentation and competitor analysis with AI. 



8ª lezione 20/11/2025 Establishing and launching business ventures in Italy. AI as a support system for 

foreign clients. 

9ª lezione 27/11/2025 Strategic Partnerships and Client ServicesIdentifying strategic partners and 

optimizing supply chains with AI. Enhancing client services with proactive advice 

and tailored solutions. 

10ª lezione 04/12/2025 Integrating various AI models to function as genuine consultants and strategic 

partners. 

 

 

Iscrizione:  

La pre-iscrizione dovrà essere effettuata tramite il sito FPCU. 

Il corso è a numero chiuso (massimo 10 posti) e verrà attivato solo se si raggiunge un numero minimo 

di iscritti. Pertanto, il pagamento dovrà essere effettuato esclusivamente dopo aver ricevuto 

l'apposita e-mail di conferma. 

 

Il Corso è stato segnalato al Consiglio Nazionale dei Dottori Commercialisti e degli 

Esperti Contabili per l’attribuzione di n. 20 crediti formativi della materia obbligatoria. 

https://www.fpcu.it/Default.aspx?idm=1&idop=24&ido=24&r=9

