
 

 

 

  

 

 

 

Software per  
Professionisti e Imprese 

Generali Italia Spa 
Agenzia Generale Rimini Epicentro 

       Rimini, settembre 2025 

                                                                        A tutti gli iscritti 

 

Cari Colleghi, 

siete invitati a partecipare a due appuntamenti in tema di controllo di gestione.  

 

➢ “Marginalità di commessa: analisi costi e punto di pareggio” 

GIOVEDI’ 16 OTTOBRE 2025 dalle 15,00 alle 18,30 

 

➢ “Proiezione a 12 mesi dei flussi di cassa: procedure e 
strumenti” 

GIOVEDI’ 13 NOVEMBRE 2025 dalle 15,00 alle 18,30 

 

Gli incontri a cura di Blue Star Advice Srl 

si svolgeranno presso il Centro Congressi SGR  

Via Chiabrera n. 34/b - RIMINI  

 

Quota di partecipazione ai due incontri: € 50,00 esente iva per singolo partecipante.  

È possibile partecipare anche a solo uno dei due incontri al costo di € 30,00 esente 

iva previo contatto telefonico con la segreteria dell’Ordine. 

Iscrizione esclusivamente tramite portale www.fpcu.it come di seguito indicato. 

MODALITÀ DI ISCRIZIONE 

È stata richiesta al CNDCEC l’attribuzione dei crediti validi ai fini della Formazione 

Professionale Continua. 

Le iscrizioni dovranno avvenire entro il 12 ottobre 2025 esclusivamente tramite il 

portale internet www.fpcu.it 

Pagamento: Bonifico bancario da effettuare entro 2 giorni dall’iscrizione intestato a 

Fondazione dei Dottori Commercialisti e degli Esperti Contabili di Rimini, Corso 

d’Augusto, 108 – 47921 Rimini, presso Crèdit Agricole Cariparma – Filiale Sede 

Rimini, IBAN: IT33E0623024293000030223596. Indicare nella causale di 

pagamento: “Controllo 2025 cognome e nome del partecipante”. 

       Commissione Formazione Professionale  

 

http://www.fpcu.it/
http://www.fpcu.it/


 

 

 

  

 

 

 

Software per  
Professionisti e Imprese 

Generali Italia Spa 
Agenzia Generale Rimini Epicentro 

I PROGRAMMI 

 

➢ Marginalità di commessa: analisi costi e punto di pareggio 

16/10/2025 

Parte 1 – Fondamenti teorici e inquadramento metodologico  

1. Introduzione alla logica per commessa 

2. Identificazione dei ricavi e dei costi di commessa  

3. Classificazione dei costi: diretto/indiretto e fisso/variabile 

4. Driver di allocazione e costruzione del margine  

5. Il margine di commessa nei diversi settori   

6. Margine di commessa vs margine di contribuzione 

 

Parte 2 – Applicazioni pratiche ed esempi numerici  

7. Ripresa degli argomenti e Q&A intermedio 

8. Caso aziendale 1: studio di design e modellazione 3D  

9. Caso aziendale 2: arredo uffici con componenti di terzi 

10. Caso aziendale 3: arredo uffici con componenti su misura auto-prodotti  

11. Schema di sintesi e strumenti operativi  

12. Q&A e discussione finale 

 

 

➢ “Proiezione a 12 mesi dei flussi di cassa: procedure e strumenti” 

13/11/2025 

Parte 1 – Fondamenti e processi aziendali  

1. Introduzione al concetto di previsione di cassa 

2. Gli elementi principali e le informazioni necessarie  

3. I processi aziendali abilitanti 

4. Resistenze interne e cultura aziendale 

5. Metodo diretto e metodo indiretto  

 

Parte 2 – Esempio pratico: come costruire una previsione di cassa 

6. Ripresa degli argomenti e Q&A intermedio 

7. Checklist operativa per la previsione di cassa a 12 mesi  

8. Struttura di un file di lavoro o template  

9. Trucchi del mestiere e consigli pratici  

10. Q&A e discussione finale 

 

 


